
La billetterie qui tient 
aussi la caisse et les 
comptes.
Vente en ligne, caisse, contrôle d'accès et comptabilité dans 
un seul logiciel, pour les équipements de loisirs.
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L E  Q U O T I D I E N  D ' U N  E X P L O I T A N T

Quatre outils qui ne se parlent pas.

Billetterie en ligne

Un prestataire, ses frais, son 
export.

Caisse

Un autre logiciel, d'autres 
tarifs à tenir.

Contrôle d'accès

Des tourniquets qui 
ignorent les ventes.

Comptabilité

Des recettes ressaisies 
chaque mois.

Résultat : des ressaisies, des écarts de caisse à expliquer, une conformité fiscale difficile à prouver.
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AV E C  F L U V I A

Une seule chaîne, de la vente au comptable.

Vendre
En ligne ou en caisse, mêmes 

tarifs

➜

Contrôler
Le billet QR ouvre la bonne 

porte

➜

Sceller
Chaque vente chaînée NF525

➜

Comptabiliser
Écritures et FEC sans ressaisie
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B I L L E T T E R I E

Le bon prix, au bon moment, sans survente.

Tarifs par saison

Été, hiver, toute l'année : la saison en 
cours l'emporte.

Quotient familial

Un tarif selon les revenus du foyer, 
appliqué tout seul.

Créneaux et jauges

Une place vendue une seule fois, 
même à deux guichets.

Un produit, plusieurs tarifs Adulte 4,50 € Enfant 2,80 € Senior 3,00 € Résident 3,50 €
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V E N T E  E N  L I G N E

Votre boutique, dans votre site, à vos 
couleurs.

1
Vos billets

E-mail, bénéficiaires
➜ 2

Paiement

Un seul écran
➜ 3

Confirmation

Billet QR aussitôt

Intégrée à votre site sur 
vos seuls domaines

Compte client billets, 
commandes, 
abonnements

Logo et couleurs de 
chaque site
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C A I S S E

Un guichet rapide, une clôture qui tombe juste.

Vente au comptoir

Billets, cartes, articles en 
quelques touches.

Clôture Z

Le fond compté, l'écart 
expliqué.

Abonnements

Souscription et mandat 
SEPA sur place.

Tickets scellés

Chaînage NF525, rien ne 
s'efface.

Les mêmes produits et tarifs qu'en ligne : l'accueil vend, la régie clôture, le comptable reçoit.
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A B O N N E M E N T S  E T  C A R T E S

Fidéliser, sans courir après les paiements.

Abonnements

Mensuels ou annuels, au guichet ou en 
ligne, engagement et résiliation suivis.

Cartes multi-entrées

10 achetées = 12, avec validité. 
Rechargeables, décomptées à chaque 
passage.

Prélèvement SEPA

Mandat, échéances, préavis, rejets 
suivis jusqu’au recouvrement.

L'abonnement ou la carte devient un droit d'accès : le tourniquet sait qui peut entrer, et combien de 
fois.
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C O N T R Ô L E  D 'A C C È S

Le billet vendu ouvre la bonne porte.

QR contrôlé

Le verdict s’affiche avec son motif : déjà 
utilisé, mauvaise zone, hors créneau.

Jauge en direct

La fréquentation instantanée, pour 
tenir la capacité de l'établissement.

Lecteurs autonomes

Une coupure réseau n'arrête pas 
l'entrée : les lecteurs gardent les droits.

Chaque produit dit quelles zones il ouvre : bassin, salle, vestiaires. Sans zone, aucune porte.
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C O M PT A B I L I T É

Le comptable reçoit des écritures, pas des tickets.

NF525

Ventes, factures et 
écritures chaînées.

FEC en un clic

Le fichier de 
l'administration fiscale.

Factur-X

Le format de la facture 
électronique.

Constatés d'avance

Abonnements répartis sur 
leur période.

Chaque vente produit son écriture, sur le bon compte et avec la bonne TVA.
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R É S E A U X  E T  C O L L E C T I V I T É S

Un réseau, chacun son périmètre.

Groupe
Ville, syndicat, exploitant

Région Nord
Un pôle, ses sites

Région Sud
Un pôle, ses sites

Piscine
3 bassins

Musée
2 salles

Salle de sport
2 plateaux

Centre aquatique
4 bassins
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Voyons-le sur votre 
établissement.

Une démonstration avec vos tarifs, vos produits et votre boutique, en 30 
minutes.

Fabrice ULRICH
Responsable commercial

06 47 29 57 79 fu@itcotation.com


	Slide 1
	Slide 2
	Slide 3
	Slide 4
	Slide 5
	Slide 6
	Slide 7
	Slide 8
	Slide 9
	Slide 10
	Slide 11

